
招聘职位：销售工程师 - 深圳

工作地点:   广东省

岗位职责：

• 区域市场拓展与客户关系管理：通过直销方式深入区域市
场，精准把握客户意向与需求。负责管理并维护现有客户，
深入挖掘客户需求，积极开发新客户，推广新产品，不断扩
大客户基础和市场覆盖。

• 跨部门协作与客户服务： 与技术支持、产品管理等团队紧密
合作，为客户提供专业的技术解决方案和卓越的客户体验。
通过有效沟通和协调，确保客户的需求得到及时、准确、有
效的响应，实现客户满意度的最大化。

• 销售拜访规划与执行： 根据公司的销售管理制度规划并安排
销售拜访日程，以确保在有限的时间内实现最大化的拜访效
率，加深客户对公司品牌及产品的了解，创造销售机会。

• 参与市场营销活动： 积极参与公司的市场营销活动，包括但
不限于展会、研讨会、行业高峰论坛等。通过这些活动，扩
大公司品牌影响力，进一步发展区域内的市场份额。

易福门电子（上海）有限公司是一家德国家族企业，位于上海浦东张江地区，ifm最早成立于1969年，总部位于德国埃森，是工
业自动化领域中电子传感器的领先制造商之一。ifm产品广泛应用于各个行业，例如: 汽车制造、食品饮料、机床、新能源、物流
运输及移动机械等。作为工业4.0先驱之一且拥有丰富行业经验的ifm，不仅提供元器件，更着眼于数据，通过IO-Link技术释放传
感器的所有潜能，由最基层的数据流开启工业4.0大数据的Y型之路，为用户设备的预测性维护、故障诊断和能源管理提供数字化
传感器、分布式模块及系统解决方案。我们秉持质量高于一切的原则，为每个目录产品提供 5 年质保。目前我们正在招聘一名销
售工程师，期待您的加入！

岗位要求： 

• 大学本科及以上学历，有电气工程或自动化相关专
业的教育背景。

• 通晓自动化及相关领域知识，熟悉工业自动化生产
流程上使用的电气装置及设备。

• 从事技术型销售（工业自动化产品直销为优）至少
2年以上，并拥有良好的专业知识和可证明的销售
业绩。

• 英语听说读写流利优先，有良好的PPT技巧。

• 出色的团队协作能力、主动积极、对工作充满热
情、以客户为中心、优秀的沟通能力。

• 自驱力强，可以承受工作压力，适应出差。
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